
  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

  

  

   

  

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

■日 程：  

■時 間：９時３０分～１６時３０分 （毎週日曜日、全６回講座） 

■対象者：県内で創業を予定している方、起業に興味・関心のある方 
※講習会などの受講が初めての方でも基本から学べますので安心です 

■定 員：３０名 （先着順） ■受講料：10,800 円 （全６回分の受講料です）  
■講 師：綿貫 有二 氏  ■会 場：群馬県商工連会館 

■申 込：今すぐ裏面を確認 ■主 催：群馬県商工会連合会  

まだ、創業しないでください。 
創業を成功に導く方法があります。あなたはどちらに参加しますか？ 

 

【以下に当てはまる方】  
・創業する時期を自分である程度決めている 

・既に実現したいビジネスアイデアがある 

・早く独立開業したくてウズウズしている 

・タイミングや資金が準備できれば創業したい 

・顧客獲得と売上アップの極意を学びたい 

 

【以下に当てはまる方】  
・やりたいことがあるが創業時期は未定である 

・将来は独立を考えているが漠然としているのが現状だ 

・創業したいが何をすればよいのか分からず不安である 

・週末や WEB 活用など副業レベルから始めてみたい 

 
☆ 体験セミナー 

 
 

「ぐんま創業スクールで夢を実現しよう！」 

■日 時：８月９日（日） １４時～１６時 （２時間） 

■対象者：創業に興味・関心のある方 
※難しい話はありませんので普段着でお気軽にどうぞ 

■定 員：５０名 （先着順） ■受講料：無料 

■講 師：経営コンサルタント 綿貫 有二 氏   

■会 場：群馬県商工連会館 

■申 込：今すぐ裏面を確認 

平成 2７年度地域創業促進支援事業                   

            

2014 年に引き続き、群馬県商工会連合会による「ぐんま創業スクール」が開催されます。

昨年は、講座の様子が上毛新聞に取り上げられたため、ご存知の方も多いかも知れません。 
 

昨年の受講者の声を抜粋して紹介します。☆とにかく楽しかった！何度でも受講したくなる講座

（男性）☆創業という同じ目的を持った仲間がたくさんできたのは財産（女性）☆綿貫先生に何で

も気軽に相談できたのでプランが明確になった（女性）☆創業の良い面だけでなく現実の厳しさも

しっかりと教えてもらった（女性）☆全てが新鮮で、全てが刺激的！早く創業したくなった（男性） 



 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 
 

 

 

 

 

 

 

 

 

①参加 □体験セミナー・創業スクールどちらも参加する □体験セミナーのみ参加する □創業スクールのみ参加する 

②氏名 

 

（フリガナ） 

 ③性別 男  ・  女 ④年齢 
         

⑤住所 
 

 

⑥電話    （     ）       ※携帯可 

⑦e‐mail  

⑧職業 
1．会社員 2．主婦 3．学生 4．パート 5．アルバイト 

6．無職 7．その他（                          ） 
⑨ｱﾝｹｰﾄ 

創業予定業種 □（             ）  □未定 

創業予定時期 □平成   年   月頃  □未定 
 
 

※ 本申込書にご記入いただいた個人情報は、本セミナーの運営・事務及び連絡・アンケート等の実施・当会が実施する各種セミナー等のご案内にのみ使用いたします 
 

日程 「ぐんま創業スクール２０１５」 カリキュラム （内容は変更の可能性があります） 
 

第１日目 

８月２３日（日） 
9:30～16:30 

 

【創業に向けてのキックオフ】 
 

【成功するビジネスアイデア】 
 

✔ オリエンテーション 

✔ 意外な事実！創業者の収入などを徹底解剖 

✔ 成功する創業と失敗する創業の分岐点 

 

✔ 創業ビジョンの重要性と描き方 

✔ 自分の強み・弱み分析によるアイデア発想 

✔ 事業アイデア抽出とビジネスモデル立案 
 

第２日目 

８月３０日（日） 
9:30～16:30 

 

【地元の創業者が語る起業体験談】  
 

【儲かるマーケティング戦略】 
 

✔ 群馬の創業者による生の声を聞こう 

✔ 地域特性から見るチャンスとアイデア 

✔ 資金調達と融資制度・公的支援制度の活用 

 

✔ マーケティング戦略と売れる仕組み 

✔ ターゲット設定とコンセプトづくり 

✔ 手軽にできるマーケット調査の手法 
 

第３日目 

９月６日（日） 
9:30～16:30 

 

【会計・税務・法務の基礎知識】 
 

【初めてでも売れる営業・販売手法】  
 

✔ 創業に必要な各種の手続きと方法 

✔ 決算書の読み方・収支計画の作り方 

✔ 会計（記帳）の仕方・税務の計算 

 

✔ 顧客購買心理と営業販売の技術 

✔ お客様の満足を高める営業ノウハウ 

✔ 苦手意識を持たずに売れる営業販売術 
 

第４日目 

９月１３日（日） 
9:30～16:30 

 

【チラシ・広告等販促ツール作成法】 
 

【顧客の心に響く文章作成術】 
 

✔ 売れる仕組みの考え方と顧客集客法 

✔ 反応の上がるチラシ・広告作成ノウハウ 

✔ 新規顧客獲得の各種販売促進ツール 

 

✔ ファンを増やすためのファン化作戦 

✔ 顧客と関係性を深める継続的な仕組み 

✔ 集客を実現するライティング手法 
 

第５日目 

９月２０日（日） 
9:30～16:30 

 

【 WEB を使った販売促進法】 
 

【魅力的なビジネスプラン作成】 
 

✔ 自分で取り組む低コスト WEB 戦略 

✔ HP・ブログを活用した売れる仕組み 

✔ ｿｰｼｬﾙﾒﾃﾞｨｱ（ＳＮＳ）のビジネス利用 

 

✔ ビジネスブランの作成方法 

✔ プランを魅力的にするポイント 

✔ プランが洗練される作成ワークショップ 
 

第６日目 

９月２７日（日） 
9:30～16:30 

 

【ｺﾐｭﾆｹｰｼｮﾝ能力とﾌﾟﾚｾﾞﾝｽｷﾙ強化】 
 

【ビジネスプランの仕上げ】 
 

✔ PR 力向上のためのノウハウ 

✔ 「伝える」技術を身につける 

✔ プレゼンテーションスキルを磨く 

 

✔ ビジネスプランのブラッシュアップ 

✔ 創業を成功させるための最後の一手 

✔ 意見交換・明日から踏み出す第一歩 

参加方法は簡単です。今すぐ、メール・電話・ＦＡＸにてお申し込み下さい ※定員になり次第締切 
※ メールの場合には下記①～⑨を本文に入力のうえ送信してください。また、ＦＡＸの場合には下に記入の上この用紙をそのままお送りください 

 

 
大手教育機関にて人材育成事業に従事し、新規事業として資格取得学校の立ち上げに参加。独

自のマーケティング・営業手法により地域最大規模のスクールへと育て、全国展開への足掛か

りを作る。現在は、企業へのコンサルティングや執筆活動、全国各地の商工会などで講演活動

を年間 200 回程度行っている。自らも創業者として起業した会社を成功に導き、現在も経営者

として代表を務めている。最近の著書に「法律事務所の経営戦略」（学陽書房）がある。 

経営コンサルタント 綿貫 有二氏 
 

中小企業診断士 

全国で「人気の講師」から、 

講義を受けて相談ができる 
 

 

 

メ ールの方は こ ち ら 

電話・FAX の方はこちら 

 

歳 

群馬県商工会連合会 経営支援課 [担当:根岸] 群馬県前橋市関根町 3-8-1 
 

E-mail: minoru-negishi@gcis.or.jp  
 

TEL.０２７‐２３１‐９７７９ / FAX. 027-234-3378 
 


